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公司注册
注册路径：浪潮官网—>生态合作—>浪潮智能终端专区—>注册
浪潮官网网址：https://www.inspur.com/      渠道合作伙伴网址：https://partner.inspur.com/

https://www.inspur.com/
https://partner.inspur.com/


公司注册



公司注册
选择对应签约主体、合作产品



• 登录地址：https://partner.inspur.com/qudao/znzdzq/index.html
• CRM账号密码: 新加入浪潮合作伙伴体系的渠道门户注册的公司账号密码即为CRM账号

密码 已有CRM账号密码的合作伙伴可按照原有方式直接登录CRM系统进行签约

签约登录

https://partner.inspur.com/qudao/znzdzq/index.html


• 渠道签约新建路径：客户管理—创建—渠道签约，或者通过签约复制按钮新建

• 渠道签约新建界面，其中带红色*的为必填项

渠道签约-新建



新建签约时，渠道签约类型、渠道级别、产品线：
①当签约类型为分销商时，渠道级别为：钻石、铂金、金牌、银牌
②当签约类型为增值合作伙伴时，渠道级别为：ISP, 钻石IVR、金牌IVR
③当签约类型为经销商时，渠道级别为：认证经销商
签约产品线为：LED显示屏

渠道签约-新建



新建签约时，若签约类型为经销商，选择渠道级别为 “ 经销商” 或者“ 增值合作伙伴银牌IVR”时，
则 需要绑定分销商；浪潮渠道经理为该渠道的签约渠道经理。

渠道签约-新建



渠道签约中收发票地址及收货地址，调整为列表形式，可以填写多条，且至少填写一条收发
票地址和收货地址，否则无法保存

渠道签约



增值合作伙伴：需填写主打行业相关信息

渠道签约



• 销售指标：签约分销商时，销售指标划分为“全年省区非指名承诺额”和“全年省区非指名备货承诺额”，需要按照实际
与业务团队谈定的任务填写，月度季度的比例和金额系统自动带入。

• 销售指标细分：销售指标细分之和必须等于全年省区非指名承诺额
注意：
①签约增值渠道没有备货目标，只需填写全年承诺额；签约类型、级别都是经销商时无需填写全年承诺额；
②财年中期进入的分销商、领先渠道全年省区非指名承诺额=签约门槛*本财年剩余月份的任务比例总和。

渠道签约



签约是必须上传“三证合一”的营业执照，否则无法保存签约。

渠道签约



新增签约确认模块，点开对应的条款内容，点击“同意或者不同意”按钮。 点击同意后，系统会
自动勾选对应行的“接受并同意” ，同时记录确认人和确认时间

渠道签约



新增签约确认模块中，只有所有的协议全部确认完成后，签约才能正常保存，否则会提醒 “请在签约确
认中接受并同意全部签约条款”

渠道签约



渠道签约信息填写完成后，点击“保存”按钮保存签约信息，确认无误，点击“提交审批 ”
按钮，提交签约审批。

渠道签约



• 签约审批流：渠道经理-渠道总监（于晓妍）
• 渠道签约审批通过后，授权书由公司线下统一签字盖章办理

渠道签约单据状态“审批通过 ”
后，显示“打印授权书”按 钮，
点击此按钮，预览授权书，可以
进行线索报备动作。

渠道签约



线索报备-创建



线索报备-最终用户



线索报备-单位



线索报备-分配商机创建人



线索转商机-入口



线索转商机（非指名与指名客户）



线索转商机（非指名与指名客户）
线索转化成商机后，商机创建人将商机共享编辑为渠道经理来推进商机
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